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Simplifier la relation
économique bilatérale

entre la France et la Corée
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Olivier MANDEL, Avocat, cabinet Mandel et Associés

Opérer dans un pays étranger, qui plus est, hors de I'Union européenne,
s'accompagne nécessairement de problémes juridiques spécifiques.
Outre les difficultés administratives, il faut aussi connaitre et
respecter les réglementations générales notamment pour créer
une société, établir un bail ou nouer un contrat de partenariat.
Avocat d'affaires, Olivier Mandel accompagne régulierement des
entrepreneurs sud-coréens en France. Nous I'avons rencontré.

uelles sont les compétences
Qdu cabinet Mandel et
Associés?

Notre cabinet couvre tous les domai-
nes du droit des affaires. Depuis plus
de trente ans, il intervient notam-
ment pour la constitution de filiales,
succursales ou bureaux de représen-
tation de sociétés étrangéres, les
demandes de visas et de titres de
séjour concernant leurs dirigeants et
cadres. Il conseille et assiste ses
clients en matiere de droit de la
distribution et pour leurs problemes
de droit du travail.

Cabinet d'affaires au départ, il inter-
vient en outre depuis plusieurs
années maintenant en matiére de
propriété intellectuelle tant pour des
dépbts de marques et dessins et
modeéles en France et a linternatio-
nal que pour des contentieux devant
les tribunaux (contrefacon de bre-
vets, marques, dessins et modeles,
droit d’auteur).

Notre cabinet est tourné vers linter-
national, notamment vers l'Asie et les
Etats-Unis. Il conseille les sociétés
francaises désireuses de s'implanter
a l'étranger. Son associé fondateur,
Aimé Mandel, admis au Barreau de
Californie depuis 1975, a contribué a
l'implantation ou au développement
tant d'institutions para-gouverne-
mentales que d'entreprises japonai-
ses en France, dans le domaine des
assurances et de secteurs industriels
varies : matériel agricole, de sport,
électronique grand public, outillage
mais aussi golfs, hotels. Nous inter-
venons également depuis plusieurs

années pour une clientéle d'affaire
coréenne qui désire investir ou s'im-
planter sur le sol francais.

Pourquoi cet intérét pour la Corée et
quelles sont les demandes les plus
fréquentes, a ce niveau ?

La Corée est devenue un important
partenaire commercial de la France.
Les relations commerciales et flux
d'investissements croisés se sont
accrus au cours des derniéres
années.

Si de nombreux Francais s'implan-
tent en Corée, de nombreux Coréens
démarrent une activité en France.
Nous accompagnons ces derniers
dans toutes leurs démarches,
notamment pour toutes les procédu-
res liées a lobtention d'un titre de
séjour, ce qui ne va pas nécessaire-
ment de soi et ne manque pas de les
surprendre, alors qu'en établissant
une filiale en France, ils s'apprétent &
y créer des emplois! La recherche
d'un local et la négociation d'un bail
commercial sont aussi deux aspects
importants pour lesquels ils nous
consultent. Les Coréens ont une
image plutdt positive de la France
associée a un certain art de vivre, au
luxe, a la beauté, a la gastronomie
mais aussi aux grands groupes
industriels francais. Toutefois, une
majorité de Coréens ne connaissent
pas bien notre pays. Il faut leur expli-
quer limportance du contrat et de
Uécrit alors qu'en Corée, la parole
donnée est trés importante.

Cabinet 3 taille humaine, avec trois
avocats, nous souhaitons nouer avec
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Les avocats du cabinet Mandel et Associés sont membres notam-
ment des associations et organismes suivants : FKCC| [Chambre
de commerce et d'industrie franco-coréenne], CCICF [Chambre
de commerce et d'industrie Corée-France], CCIFJ [Chambre de
commerce et d'industrie francaise du Japon), CCIJF [Chambre de
commerce et d'industrie japonaise en France), IPBA (Inter-Pacific Bar
Association), IABA [Association des anciens éléves de la Law School de
U'Université de Berkeley, Californie] et APRAM [Association des praticiens
du droit des marques et des modéles).

FAIRE DES AFFAIRES EN COREE DU SUD
La Corée du Sud a progressé dans le classement général Doing Business, de la Banque Mondiale. Elle se
situe desormais au 8™ rang sur 183 pays recensés, ce qui représente un excellent score [en 2011, elle se
situait au 15"™ rang et la France n'est qu'au 29*™ rang dans ce classement] avec des indicateurs en
hausse notamment, en matiére de facilités a créer des entreprises, de transfert de propriété, de paiement
des impéts ou de commerce transfrontalier.
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nos clients une relation durable.
Aprés les avoir fait bénéficier de
notre appui lors de leur”arrivée en
France, ils continuent régulierement
a faire appel a nous, dans le cadre du
développement de leurs activités.

Quels conseils donner aux sociétés
francaises opérant en Corée du sud ?
Si nous sommes un cabinet de droit
francais, nous pouvons les assister
grace a nos relations avec nos confréres
et nos partenaires en Corée en ser-
vant d'interface entre les entreprises
francaises qui nous auront exposé
leurs besoins et les professionnels
coréens. Les points juridiques ou
administratifs qui peuvent faire pro-
bléme doivent nécessairement étre
bien compris. Enfin, il faut intégrer
les us et coutumes du pays. Pour en
donner une illustration, les Coréens,
comme les Francais, aiment la
gastronomie et il n'est pas rare, en
Corée, de négocier un contrat lors ou
aprés un repas d'affaires. ll

REGION OCDE
GROUPE DE REVENUS Revenu élevé
POPULATION 48 875 000
PIB (US$) 19 890,00
DOING BUSINESS 2012 DOING BUSINESS 2011 VARIATION DANS
CLASSEMENT CLASSEMENT LE CLASSEMENT
15 t7

Classements DB 2012 DB 2011 Variation dans

par catégorie Classement Classement le classement
Création d'entreprise 24 59 i35
Octroi de permis de construire LN ED 27 ¢ 1
Raccordement a l'électricité 1 9 o -2
Transfert de propriété 71 T4 i
Obtention de préts 8 8 Aucun changement
Protection des investisseurs 79 74 4 -5
Paiements des impdts 38 40 &2
Commerce transfrontalier 4 10 T 06
Exécution des contrats 2 4 ol
Solutionnement de l'insolvabilité
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